
扬中先锋：对中国制造充满信心，奋力打造自主产业民族品牌

———专访扬中先锋电子总经理徐富生
来源： 仪商网

扬中先锋是长三角一家专业生产示波器探极、测试电缆、万用表棒等仪器仪表配件，集科研开发、生产、销售于一体的高新技术企业。

近日，扬中先锋总经理徐富生接受《仪器仪表商情》专访，介绍了扬中先锋的发展历程、品牌实力、主打产品及产品优势。


（扬中先锋电子总经理徐富生，本文所有图片均来源受访者）

以下是这次专访记录。

《仪器仪表商情》：扬中先锋电子是一家什么样的公司？请您介绍一下扬中先锋电子的发展历程，以及取得了哪些成绩？

扬中先锋总经理徐富生：扬中市先锋电子有限公司座落在长三角经济圈内素有“江中明珠”之称的江苏省扬中市，是一家集科研开发、生产、销售于一体的高新技术企业，进出口型企业。专业生产示波器探极、测试电缆、万用表棒，仪器仪表配件等，和国内外各大品牌仪器仪表厂商配套。
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（先锋电子厂区图）

八十年代初改革开放的春风唤醒了沉睡多年的苏南农村，乡镇企业如同雨后春笋应运而生，企业前身为始创于1984年的扬中县电讯器材厂，和原来国有企业示波器厂家配套，2003年企业改制后，在不断巩固原有老客户的基础上增加了和民营模拟示波器企业配套。近年来随着数字示波器产业的兴起，产品不断创新，广交行业朋友，先锋电子科技含量倍增，成为国内外主流示波器厂家的合作伙伴。
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扬中先锋持续通过ISO9001:2015国际质量管理体系认证，"唯质是求，以质取信"并多次荣获江苏省质量信得过企业称号。多种产品通过SOHS认证，欧盟CE认证和UL认证。已经出口欧洲、美国、日本、韩国、东南亚等多个国家和地区，深受国内外用户的信赖和赞誉。

《仪器仪表商情》：扬中先锋电子主打什么产品？面对的客户群体是哪些？扬中先锋产品具备哪些优势和独特之处？

扬中先锋总经理徐富生：扬中先锋是主打产品是“YPIONEER 扬先牌"示波器无源电压探头，高压探头，差分探头，电流探头等各种测试线缆，产品性能稳定，性价比高，做到原材料到成品的半自动化一条龙生产服务，公司拥有多种检测仪器设备，是通用类电子仪器仪表厂家配套首选，公司本着用户是最好的判官来不断完善产品性能，瞄准高端用户的需求，持续改进，跟踪国际仪器界的发展动态，不断地进行技术升级改造，力求创建自主产业民族品牌。
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（先锋电子车间图）

《仪器仪表商情》：扬中先锋电子在仪器仪表领域耕耘多年，在业界备受肯定与信赖，扬中先锋电子凭什么羸得了国内外广大用户的赞誉？

扬中先锋总经理徐富生：扬中先锋以品牌战略为基石，经历过作坊式的粗犷经营，进入90年代乡镇企业面临生存和倒闭的选择，想生存必须提档升级，形势倒逼企业领导必须彻底改变理念跟随时代步伐，避免同质化恶性竞争，设备更新换代、淘汰年龄偏大文化水平低的员工，加强员工培训，单位负责人采用走出去请进来的方式学习先进的管理模式，现有各种生产模具设备400多台套，节能降耗，保持稳定价格多年来不变化，不断增强产品在市场上的竞争能力。 电子产品日新月异，产品必须跟随市场要求，技术上先人一步，优化产品结构，增强自主研发能力，现拥有示波器探头类各种专利39件，质量上精益求精才能立足于行业不败之地。近年来扬中先锋的合作伙伴逐步发展稳固，再通过信誉传递使企业发展步入良性循环的轨道。
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（先锋电子车间图）

《仪器仪表商情》：作为示波器探头的专业制造商，扬中先锋电子为什么选择专注于这一领域？这一领域有怎么样的需求特征？其市场需求前景如何？

扬中先锋总经理徐富生：时代造就英雄，作为企业负责人的徐富生学生时代就特别偏爱无线电，八十年代初能拥有收音机电视机的家庭屈指可数，凭借着对电子产品好奇的痴迷埋头钻研，没想到一转眼就是40年了，爱好只能算是原动力，爱国爱家爱企业必须做出好产品才能体现个人价值，赶超国内外先进水平是为之奋斗的终生追求。

数字化进入社会发展的每个角落，航天航空、新能源、无人驾驶、5G通信、远程诊疗、科研院所和各相关理工高校，通用电子测量仪器涉及的范围面广量大，市场前景广阔。
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（先锋电子车间图）

《仪器仪表商情》：这几年，疫情之下，大环境复杂多变，原材料涨价，扬中先锋电子在发展过程中有没有遇到哪些挑战？

扬中先锋总经理徐富生：疫情就是命令，扬中先锋坚决做到以人为本，疫情防控生产经营两手抓，坚决执行疫情防空指挥部的要求做好防范，严格规范流程。阶段性的管控期间正常按月发放职工基本工资，负责人带上物资慰问战斗在一线防控工作人员，踊跃参加疫情防控自愿者活动，参与值班执守，为政府分担。
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（先锋电子车间图）

在面向客户方面，特殊时期多进行信息、电话、视频等多手段多方式进行交流，加强信息共享，静下心来做好服务的跟踪，更好地安排好下一段时间产品生产的准备，为了克服原材料涨价的不利因素，公司苦练内功，加大采购，确保不延误交货，提升产品成品率，降低内耗，做到不涨价，受到客户点赞。
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（电流探头A622）

《仪器仪表商情》：扬中先锋电子经过30多年的锤炼，未来，扬中先锋电子将通过哪些举措进一步扩大市场份额及影响力？

扬中先锋总经理徐富生：十年磨一剑，作为示波器探头的专业制造商，扬中先锋经过30多年的锤炼，企业在管理经营上积累了一部分的经验，市场营销上面拥有了一定的份额。但是目前市场产品更新换代快，质量要求高，企业要有危机意识，要健全现代企业管理制度，用制度管好人和事，加强企业文化建设让每个职工树立主人翁思想，“企业就是我的家，我为企业添光彩”开展丰富多彩的企业职工文娱活动，关心职工的生活，让每个职工感受到企业发展壮大后的快乐，从而让大家更好地关心企业产品质量，市场的销售反馈。

[image: image8.png]



（电压探头P2000B系列）

紧随新型销售模式，注重电商平台销售，天猫网站拥有自己的旗舰店，进行品牌推广，1688阿里店铺已有20年销售业绩，网站服务为偏远地区客户提供便利，确保客户可以及时买到心仪的产品。
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（高压探头P2301C）

加大企业宣传力度，改变原有的“酒香不怕巷子深”的错误观念，在不断提升质量标杆的前提下，加大产品宣传力度，让市场更多地知晓扬中先锋，做大做强企业，拓展更广阔的市场潜力。
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（高压探头P5100系列）

《仪器仪表商情》：请问徐总是哪年进入仪器仪表行业的？在什么机缘之下，您选择仪器仪表行业进行创业？请谈谈您的创业发展历程。

扬中先锋总经理徐富生：本人1984年涉及该行业，属于电子仪器界老面孔，前面提及过学生时代就比较偏爱无线电，进入后才真正认识到电子测量仪器领域的科技含量和技术的重要性，时光如梭，期初由于产品的科技含量相对不高，同质化的竞争，如何规模化标准化降低生产成本，创业发展中遇到各种挑战，热爱自己的事业，只有时间能证明一切，目标意志坚定，一直走到今天，一再告诫自己必须与时俱进，产品的更新换代就是产品的生命活力，确保产品质量才能稳住客户。
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（高频探头P6500系列）

《仪器仪表商情》：最后请您谈谈对未来仪器仪表市场有何预判？您是怎样看待测试测量仪器仪表配件市场的？

扬中先锋总经理徐富生：电子测试测量仪器是电子工程师进行产品设计和验证不可或缺的工具，而示波器作为其中最核心的一员，探头及其测试线也必不可少，新基建将是非常大的机遇，将带动相关电子行业快速发展，带来更多的机会，配套的相关产业国内外市场庞大，市场需求就会非常旺盛，对中国制造充满信心，惟有做好自己，跟随时代步伐市场才能越做越强。

[image: image12.png]43




（电压探头P7000系列）


