
鼎阳科技：陆续推出更多高端产品，高端产品占比会稳步提升
来源： 仪商网综合

近日，鼎阳科技发布投资者关系活动记录表，公司于2023年4月29日接受79家机构调研。鼎阳科技表示，随着公司不断加大研发投入，更多高端产品陆续推出，高端产品占比会稳步提升，现在重点研发更高频率、更高带宽的产品。

以下为本次投资者关系活动主要内容介绍：

管理层介绍公司及业绩
2022年及2023年Q1，公司经营业绩表现亮眼。2022年实现营业收入39,770.74万元，同比增长30.90%；归属于上市公司股东的净利润14,077.36万元，同比增长73.67%。2023年一季度公司实现营业收入10,219.00万元，同比增长达50.48%；归属于上市公司股东的净利润3,587.18万元，同比增长78.94%。

2022年，公司各档次产品销售额均持续增长，全球市场渗透持续发力，尤其是高端产品和境内市场保持了更高的增长势头，进口替代加速。境内市场的主营业务收入大幅增长73.49%，远高于公司整体营业收入增长水平，其中境内工业市场增长尤其明显，同比增幅达到107.65%。2022年直销同比增长58.71%，高于整体营收30.90%的增速，直销占比快速提升。2023年一季度境内市场营业收入同比增长158.13%，其中境内教育市场增长468.56%，远高于公司整体增长水平。

2022年公司发布了9款新产品，除11月、12月发布的6款新产品外，其余3款新产品SDS2000X HD、SDS6000L、SNA5000A均实现了当年发布当年即实现批量化销售。公司采取研发一代，储备一代，销售一代的模式，这些新产品有望在今年和明年放量，产生一些新的业绩，这是公司接下来新增长点的基础所在。 公司仍然是全球极少数具有行业四大主力产品研发、生产和销售能力的通用电子测试测量仪器企业，且四大主力产品全部达到高端档次，公司的这一独特优势使得公司具备更强的整体配套供应能力。
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公司一贯重视研发投入，2022年研发投入达5,761.28万元，较上年增加1,932.19万元，增长50.46%。2023年一季度研发费用同比增长66.33%，达到新高度。2022年末研发人员共156人，较年初增长32.20%，研发人员占比41.71%，研发队伍进一步壮大。核心技术人员均拥有十余年电子行业从业经验，其大部分曾在华为、中兴等国内知名科技型企业任职，具备独立的研究、开发、实验、产业化能力。

2022年公司被国家知识产权局评为国家知识产权优势企业；2017年至2022年连续6年被评为深圳市宝安区创新百强企业；2021年被工业和信息化部评选为国家专精特新“小巨人”企业和重点“小巨人”企业；2022公司荣获“第七届深圳市自主创新百强中小企业”；“数字示波器”获评2022年省级制造业单项冠军产品。
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鼎阳科技亮相第五届全球电子技术(重庆)博览会

互动回答
问：公司产品直销增速、占比提升均较快，请问公司和垂直应用领域的大客户合作还是对重点领域做了突破？

答：2022年直销收入同比增长58.71%，这两方面因素均有。首先，我们非常重视行业的客户，去年有很多行业的大客户或者行业标杆客户，直接发展成为了鼎阳的直销客户。其次，我们针对直销的大客户进行重点部署，在特定区域部署专员定期维护。

问：请问公司对重点的行业或领域进行部署，是否会直接带动公司的高端产品的发展？

答：重点行业例如通信、新能源行业，最近两年的发展迅猛，其相关的标杆龙头企业已经发展成我们的直销客户。在国产替代的大环境下，相关行业大客户对公司的新品展现了浓厚的兴趣和较大的期待。

问：请问目前有哪些工业细分赛道对公司高端产品有较大的需求量和拉动作用？

答：电子通信等相关行业例如通信、芯片、新能源等研发投入较大的行业，增长的相对较快一些，对公司的高端产品购买的份额也更大一些。

问：目前通信正在经历一个5G到6G的深化过程，请问公司的高端产品有没有新的应用场景去扩展？

答：现在5G最高已经达到了毫米波，在信号发射、信号产生、信号分析、5G相关协议分析、蓝牙相关协议分析以及WiFi相关协议分析等方面提出了更高的要求。目前我们的射频微波产品射频信号源到了40GHz，更高频率的频谱仪正在研发当中，将来也会推出更高频率的产品，抢占对频率有较高要求的市场。另外，在信号产生与分析方面，也是我们研发的一个重点，未来将迭代更多的功能和协议，以便更好的满足下游客户群。

问：请问公司去年研发的新品，例如4GHz带宽示波器和26.5GHz的端矢量网络分析仪在未来2-3年会达到怎样的收入体量，高端产品占收入比重的有没有一个预期？

答：公司报告期高端产品占比加速上升，高端产品销售占由去年的11%提升到今年的18%，提升7个百分点。报告期内高端产品平均毛利率水平为75.64%，随着高端产品占比的快速提升，公司的盈利能力得到进一步提升。 随着公司不断加大研发投入，更多高端产品陆续推出，高端产品占比会稳步提升，我们现在重点研发更高频率、更高带宽的产品。这种产品国内受用，口碑、销量较好，它的占比会越来越大。4GHz带宽示波器是我们去年年底推出的产品，另外一款26.5Ghz的端矢量网络分析仪也是在开始的一个阶段。2022年，公司境内射频微波产品营收同比增长102.51%，远高于公司整体增长水平。 整体而言，这两个产品与我们去年新产品的趋势相吻合，初步判断两个产品在今年会出现放量并且量能可观。
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问：近期观察到同行的探索订单出现明显的下滑，通信类等相关厂商对仪器的开支正在下降，请问公司对海外市场有没有一个预期？

答：当前公司的市场份额占行业比重的1%左右，宏观环境的变化对鼎阳的直接影响较小。海外市场方面，我们相信只要公司的核心竞争力逐步变强，市场份额逐步提高，也会带来比较大的增长。

问：随着公司高端仪器的放量驱动，示波器与射频微波等两类产品占比可能会有一定的提升，您这边能否对四大主力产品进行拆分？

答：公司从数字示波器起家，数字示波器也是这个占比最大的一块。近两年，公司射频微波类等其它产品的增速比整体更快，它所占的份额也会逐渐提高。未来，数字示波器的份额占比仍将保持首位，但随着射频微波等相关产品增速的加快，其它三个产品所占份额比例也将稳步提升。

问：请问今年一季度的销售费用和研发投入的比例是否接近全年的目标水平？

答：当前只是一季度的比例，全年销售费用和研发投入要根据实际需求而定。公司在研发和销售上的投入不设限，将继续在战略层面上保持以上两方面投入。

问：留意到公司去年年底发布了最新的前端的放大器芯片，对于公司的下一代更高带宽的示波器产品，请问有没有预期的发布时间？

答：目前没有预期的发布时间，公司的更高带宽数字示波器以及更高频率的矢量网络分析仪、频谱分析仪、射频信号源等产品都在研发中，后续发布时间请留意相关公告。

问：请问公司将如何平衡直销和经销之间的关系？

答：直销和经销并存，是行业的普遍规律。鼎阳是由分销起家，现在有一部分直销，并且直销比例在逐年变大，未来直销和经销可能是并重的。除此之外，公司会对产品和客户进行划分，对单价更高、更高端的产品采用直销体系去驱动。

问：留意到去年10月份的贴息贷款政策，引起了较高的关注度，一季度国内教育行业的增长较高，请问公司如何看待国内教育的高增长情况，以及下半年公司对国内教育行业的预期是什么？

答：2023年Q1公司境内市场营业收入同比增长158.13%，其中境内教育市场营收同比增长468.56%，鼎阳在境内的教育市场深耕多年，与国内高校建立了紧密和合作关系。政策的驱动是一季度境内教育增长的一方面原因，另一个原因是疫情放开，学校相关的科研教育逐渐恢复，加大了对设备的采购。其次，贴息贷款政策引起的增长有一定的延迟，接下来教育市场会持续较好增长，当然也要看后续学校相关的仪器的采购情况以及相关的政策状况。

问：公司今年和明年都有一个收入增长35%股权激励目标，这个目标有没有具体拆分到国内和海外市场？国内市场是否能延续去年的高增速？

答：每年年底我们都会对销售目标进行划分，不单是分成国内和海外，还会细分到每个区域，每个国家等。从过去这几年来看的话，业绩主要是境内市场更高速的增长所驱动。 国内的增长主要是高端产品的增长，比如高分辨率数字示波器，射频微波类产品，这类增长可以带动整体业绩的上升。今年一季度在境内市场，射频微波类产品营业收入同比增长174.80%，高分辨率示波器营业收入同比增长162.71%。

深圳市鼎阳科技股份有限公司主营业务为通用电子测试测量仪器的研发、生产和销售。公司主要产品为数字示波器、波形和信号发生器、频谱分析仪、矢量网络分析仪以及电源类及其他。公司是国内唯一具有四大主力产品研发、生产和全球化品牌销售能力的通用电子测试测量仪器企业。在国内主要竞争对手中实现了高端射频微波信号发生器、高端频谱分析仪和高端矢量网络分析仪零的突破，且四大主力产品全部进入高端领域。公司是国内主要竞争对手中唯一一个同时拥有行业四大主力产品并且四大主力产品全线进入高端领域的公司。


