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鼎阳科技（688112）发布公告称公司于 2025 年 5 月 14 日召开业绩说明会。
具体内容如下：
问：请贵公司本期财务报告中 , 盈利表现如何 ? 谢谢。/ 高管您好。请贵公司本期财务报告中 , 盈利表现如何 ? 谢谢。
答：尊敬的投资者 , 您好 !2017 年至 2025 年第一季度 , 公司整体毛利率整体呈上升趋势。2025 年第一季度公司实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 3,977.40 万元 , 同比增长 34%,2025 年第一季度公司整体毛利率为 61.80%, 持续保持较高水平 , 净利率为 30.87%, 同比提升 1.62 个百分点。
一方面 , 由于公司高端产品毛利率较高 , 高端产品营业收入的高速增长进一步加强了公司整体的盈利能力。公司四大主力产品已全线进入高端领域 , 高端化发展战略持续推进 , 四大主力产品结构持续优化。从产品档次上来看 ,2025 年第一季度 , 公司高端产品量价齐升 , 高端产品营业收入同比增长 86.60%, 拉动四大类产品平均单价同比提升 9.51%, 高端产品营业收入占比提升至 29%, 同比提升 8.85 个百分点。从产品的销售单价上看 ,2025 年第一季度公司销售单价 3 万以上的产品 , 销售额同比增长 73.22%, 销售单价 5 万以上的产品 , 销售额同比增长 89.93%。售价越高的产品 , 增长越快 , 充分体现了高端化战略的成效。
另一方面 , 公司频谱分析仪、射频微波信号发生器、矢量网络分析仪等射频微波类产品拥有较强的盈利能力 , 公司该类产品矩阵完善 , 竞争优势明显 , 进一步巩固和增强了公司的整体盈利能力。
此外 , 依托完备的产品线 , 公司可以通过直销为客户提供更符合其需求的整体配套解决方案。随着公司产品高端化的进程不断加快 , 适合直销的产品越来越丰富 , 同时 , 客户对公司高端产品和服务支持等方面的要求也更高。公司持续优化直销队伍的建设和管理 , 进一步强化各行业典型大客户以及高端产品的销售推进工作。2024 年公司直销营业收入为 7,566.69 万元 , 同比增长 15.80%, 直销营业收入占比为 15.21%, 同比提升 1.69 个百分点 , 直销毛利率为 67.76%, 同比提升 1.34 个百分点 , 直销收入的增加也进一步加强了公司的盈利能力。
希望以上复对您有帮助 , 谢谢 !
问：请如何看待行业未来的发展前景 ? 谢谢。
答：尊敬的投资者 , 您好 ! 公司所处电子测量仪器行业是现代电子信息产业和国家科技发展的基础产业 , 电子测量仪器是技术密集、知识密集型产品 , 是几乎所有现代产业科研、生产、试验、维修的基本条件和重要工具 , 在现代经济建设中具有战略性的基础地位。公司主要产品为通用电子测试测量仪器 , 是电子测量仪器行业的重要组成部分 , 也是现代电子信息产业发展的基础设备和国家战略性、基础性产业之一。
根据 Technavio 的分析数据 ,2022 年全球通用电子测试测量仪器市场规模约为 63.11 亿美元 , 预计 2022-2027 年 CGR 为 5.99%。我国通用电子测试测量仪器行业起步相对较晚 , 在技术上与国外优势企业仍有一定的差距 , 目前全球中高端产品市场的主要份额被国外优势企业所占据 , 国内企业的市场份额仍有较大提升空间。以鼎阳科技为代表的国内极少数优势企业通过持续的研发投入和技术积累 , 已具备中高端产品的研发、生产和销售能力 , 正在率先缩短与国外优势企业的差距。
公司是国家重点 " 小巨人 " 企业 , 是国内极少数具有数字示波器、信号发生器、频谱分析仪和矢量网络分析仪四大通用电子测试测量仪器主力产品研发、生产和全球化品牌销售能力的通用电子测试测量仪器厂家 , 同时也是国内极少数同时拥有这四大力产品并且四大主力产品全线进入高端领域的企业。公司产品矩阵完善 , 各细分市场覆盖全面 , 依靠持续的品牌建设、全球化的销售渠道、稳定的产品品质以及明显的性价比优势 , 综合竞争力国内领先 , 通过全球市场渗透率的不断提升 , 未来增长空间广阔。
希望以上复对您有帮助 , 谢谢 !
问：高管您好 , 请贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些 ? 谢谢。
答：尊敬的投资者 , 您好 !2025 年第一季度公司实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 3,977.40 万元 , 同比增长 34.00%,2025 年第一季度公司整体毛利率为 61.80%, 持续保持较高水平 , 净利率为 30.87%, 同比提升 1.62 个百分点。2017 年至 2025 年第一季度 , 公司整体毛利率整体呈上升趋势。
由于公司整体毛利率处于较高水平 , 公司营业收入的增长有效带动了利润的提升。2025 年第一季度公司毛利同比增加了 1,592.79 万元 , 同比增长 24.31%, 不仅对冲了公司在研发、销售等方面增加的费用投入 , 还对利润的增长产生了积极贡献。公司拥有较强的盈利能力 , 主要影响因素如下 
 ( 1 ) 公司四大主力产品结构持续优化 , 公司高端产品毛利率较高 , 高端产品营业收入的增长进一步加强公司整体的盈利能力 ; ( 2 ) 公司频谱分析仪、射频微波信号发生器、矢量网络分析仪等射频微波类产品拥有较强的盈利能力 , 公司该类产品矩阵完善 , 竞争优势明显 , 进一步巩固和增强了公司的整体盈利能力 ; ( 3 ) 依托完备的产品线 , 公司可以通过直销为客户提供更符合其需求的整体配套解决方案 ,2024 年公司直销毛利率为 67.76%, 直销营业收入同比增长 15.80%, 直销收入的增加也进一步加强了公司的盈利能力。 
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