优利德未来公司将持续瞄准国际需求，加大国际市场开拓力度

来源：仪商网
    1月12日，优利德发布投资者关系活动记录表 ，公司于1月10日接待国金证券等多家机构调研。优利德表示，未来公司将持续瞄准国际需求，加大国际市场开拓力度，将公司产品和服务推广到更多的国家和地区，提高公司在国际市场的竞争力。

    1、公司仪表产品线未来的业务布局和规划是怎样的？
    在通用仪表方面，由于行业格局较为稳固，市场整体规模增长放缓，公司计划增加中高端产品的销售占比，扩充销售渠道，并保持年度提价策略。此外，公司 ODM 订单有所增加，预期通用仪表业务未来将保持稳健增长。在专业仪表方面，公司紧抓国内电力及新能源行业发展机遇，提升产品技术水平、丰富行业解决方案，制定了针对性的 A 计划、G 计划与 E 计划，从目前的成交与复购率来看，已逐步对海外头部品牌形成替代，预计未来将保持较高增长。
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    2、公司仪器产品线未来的研发布局和规划是怎样的？
    对于仪器产品的研发，公司会保持时域、频域、源载、安规等产品线齐头并进，只有丰富的产品矩阵和多 SKU 策略才能够充分响应客户测试需求，并且能够平滑部分行业需求波动的影响，保持业务的稳定增长。对于重点产品线，我们计划每年完成一次代际的升级，持续往更高端去突破。未来一年将会有更高带宽、更高分辨率的示波器、更高频率频谱分析仪等诸多新品发布。
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    3、国际市场的开拓情况？
    公司目前已开设了欧洲和北美分支机构，持续在增加专业和资深的仪器销售人员，积极拓展海外业务，为海外客户提供本地化服务。同时，我们不断增加专业的经销商，与全球和国内的头部经销商、电商平台达成合作，共同开拓国内外市场。未来公司将持续瞄准国际需求，加大国际市场开拓力度，将公司产品和服务推广到更多的国家和地区，提高公司在国际市场的竞争力。

    4、跟同行业公司相比，公司在市场推广上有何优势？
    公司在行业内发展多年，产品广泛覆盖各类下游行业，累计销售数千万台产品，大多数产业客户都用过优利德的产品，凭借之前产品奠定的良好基础为公司博得更多的合作机会。此外，公司产品矩阵丰富，可以为客户提供的整体解决方案，并具备完善的售后服务体系。与海外品牌相比，在产品性能同等的情况下，性价比、本地化服务等方面优势明显。
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    5、2024 年毛利率预期？
    2023 年，公司毛利率稳步提升的最主要原因是产品结构的改善，得益于高毛利率的专业仪表、测试仪器、温度与环境测试仪表销售收入提高及占比提升。除此之外，产品提价、原材料价格下降、汇率波动等因素也起到了正向作用。公司坚持走仪器高端化、仪表专业化路线，预计随着中高端产品的持续放量，毛利率将保持上升趋势。

    6、公司 2024 年研发投入预算？
    测试测量仪器仪表行业的研发壁垒较高，研发的持续投入是非常有必要的，充足的研发费用能保障公司产品线的持续迭代升级。2024 年，公司会持续投入技术和项目研发，持续补充和完善人才梯队，研发投入会保持和营收相同的增长趋势。
